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AI赋能《直播营销》课程教学模式创新探索
朱莎莎

山东化工职业学院，山东潍坊，261000；

摘要：为应对《直播营销》课程存在知识体系与行业岗位需求脱节、实践场景单一、实践教学环节薄弱、职业发

展缺乏长期规划等痛点问题，本文创新构建“知识重构+AI 场景赋能+企业实践+竞赛驱动+职业规划”五位一体

教学模式，旨在为行业输送高素质直播营销专业人才。
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人工智能技术在教育领域的应用已成为国家教育

现代化战略的重要组成部分。2022年，教育部发布《人

工智能赋能教育行动方案》，明确提出“推动人工智能

与教育教学深度融合，构建智能化、个性化、终身化的

教育体系”。2023年，国务院印发《“十四五”数字经

济发展规划》，强调“利用人工智能技术推动教育模式

创新，促进教育公平与质量提升”。此外，教育部等六

部门联合发布的《关于推进教育新型基础设施建设构建

高质量教育支撑体系的指导意见》指出，要“加快智能

教学助手、虚拟仿真实验等 AI技术的应用，推动教育

数字化转型”。这些政策文件为 AI赋能教育提供了顶

层设计与政策支持，也为 AI赋能《直播营销》课程教

学模式创新探索指明了方向。

1AI赋能《直播营销》人才培养的特点

1.1人才培养应以企业需求为导向

当前人工智能技术在直播营销领域已经深度渗透，

行业、企业对直播营销人才的需求已不局限于基础型，

而是需求复合型直播营销人才，而优秀的直播营销人才

不仅需要扎实的直播营销理论、熟悉直播行业的真实需

求，更要具备运用 AI工具实现高效营销、精准转化的

核心能力。当前，高职院校《直播营销》人才培养仍存

在明显短板，仍然局限于课堂理论讲授，企业实践教学

环节薄弱，难以匹配企业对“懂 AI、会直播、能转化”

的复合型人才需求。

1.2课程教学需强调人工智能技能

当前直播营销行业的岗位竞争力，核心体现在 AI

工具应用上，行业、企业对直播营销人才的实践能力要

求已升级为 AI生成直播脚本或话术、AI数据采集与监

测等的综合能力，这些能力的培养离不开沉浸式、实战

化的教学支撑，而 AI技术正是实现这一教学目标的核

心载体。因此，《直播营销》课程教学必须强化人工智

能技能的融入，紧扣 AI赋能人才培养“数据驱动、实

战导向、高效赋能”的特点，将 AI工具应用贯穿教学

全流程。

2当前《直播营销》课程教学模式现状分析

2.1知识体系与行业岗位需求脱节

在传统《直播营销》课程教学中，普遍存在知识碎

片化、教学内容滞后等问题，而知识更新速度远远跟不

上平台规则的变化，这种滞后性往往会造成教学与行业

岗位需求之间的断层，导致学生毕业后在进入工作岗位

以后仍然需要花费大量的时间补充企业所需的专业知

识和技能。这一现状不紧影响教学效果，更影响直播营

销领域人才培养的整体质量。

2.2实践场景单一，数智化应用薄弱

传统《直播营销》课程实践往往以课堂演练、模拟

直播等方式为主，学生很难接触到真实的直播流量环境，

对于数字人主播、智能数据分析工具、虚拟直播间搭建

等数智化应用能力薄弱，无法适应企业对数智化人才需

求，因此会导致学生的数智化应用能力薄弱。

2.3实践教学环节薄弱，学生创新能力欠缺

传统《直播营销》课程以教师为中心，偏重理论讲

授，学生实践行为多为观摩学习，无法直接上手实践，

这样“重讲解、轻实践”的教学方式难以激发学生的主

动性和创新思维。即使学生通过自己的媒体账号进行直

播实践，但是大多停留在模仿层面，无法真正地了解直
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播营销的内在逻辑与方式，更无法适应行业对复合型直

播人才的动态需求。

2.4学生职业发展缺乏长期规划

直播营销行业生态丰富，涵盖选品员、直播销售员、

视频创推员、平台管理员、数据分析员等多个关键岗位。

然而，当前不少学生对这些岗位的具体能力要求、发展

路径及成长阶段缺乏清晰认知。他们往往将注意力集中

于短期的直播技巧与表现，忽视行业所需的综合素养与

可持续成长能力，导致职业规划意识薄弱、长期发展动

力不足。

3AI赋能《直播营销》课程教学模式重构

以学生为中心,坚持个性化培养路径,践行“人人皆

可成才,人人尽展其才”的人才培养战略。构建“知识重

构+AI场景赋能+企业实践+竞赛驱动+职业规划”五位

一体教学模式。融合 AI产业发展前沿与相关工具方法

的应用，以企业实践、专业竞赛与实训实习培养学生的

知识掌握能力与实践应用能力，提高学生的创新创业能

力与就业竞争力。

3.1知识重构：对接行业发展与岗位需求

针对当前知识体系与行业岗位需求脱节的问题，高

职院校应该打破传统学科式知识框架，拆解直播营销行

业核心岗位（选品员、直播销售员、视频创推员、平台

管理员、数据分析员）的典型工作任务，构建“基础模

块+核心模块+前沿模块”的模块化知识体系。基础模块

旨在筑牢理论根基与规则意识，涵盖直播营销基础理论、

行业发展历程、平台规则与合规要求，夯实学生知识基

础；核心模块旨在提升学生实操技能，聚焦岗位核心技

能，包括直播选品策略、脚本创作、流量投放、用户运

营、直播复盘等，贴合企业实际工作需求；前沿模块旨

在聚焦竞争力，融入数智化发展趋势，新增 AI选品、

数字人主播、AI数据分析、AIGC精准销售等前沿内容，

同步融入行业最新技术与理念。

同时，注重知识的关联性与实用性，摒弃冗余、滞

后的理论内容，将知识点与具体工作场景、实操任务结

合，实现“学用结合、学以致用”，确保学生掌握的知

识能够直接对接企业岗位需求，为后续实践、技能提升

奠定坚实基础。

3.2AI场景赋能：强化数智化直播技能

依托数智化实训资源，整合知识图谱体系、AI 助

教等多元智能体，覆盖学生“学习知识、模拟练习、智

能评价、过程管理”全流程场景。一方面，利用各类

AI工具，比如利用数字人主播工作，搭建虚拟直播间，

学生练习虚拟主播直播、多场景切换等技能；借助 AI

工具快速生成直播脚本或话术，并优化调整脚本或话术

内容；借助 AI数据分析与监测工作，实时监测直播转

化率、互动率、成交量等核心数据。另一方面，模拟真

实的直播场景，为不同的产品设置不同的场景任务（比

如农产品助农直播、跨境商品直播等），让学生运用

AI工具实实在在解决问题，培养学生的数智化思维与

能力。通过智能体的协同运作，确保教学环节与直播行

业实操节奏动态匹配，让学生在数智化工具支持下完成

从理论认知到实战演练的闭环训练，强化“学用结合”

的落地效果。

3.3企业实践：搭建校企协同的实战岗位

为进一步深化产教融合，推动校企协同育人，学院

已与行业企业合作共建“网络营销与直播电商实践教学

基地”。该基地已经引入企业真实直播项目，使学生以

“项目成员”身份深度参与从选品、策划、直播执行到

数据分析、复盘优化的全流程实战，真正融入直播营销

真实场景。学生实践过程中，合作企业选派资深行业导

师进驻教学全程，把企业岗位标准、工作规范与课程教

学有机结合，指导学生开展各环节实操训练，确保学生

掌握直播电商核心技能。在实践过程中，学生还将同步

备考直播电商相关的职业技能等级证书，实现“课岗对

接、证训融合”。

通过这一模式，学生不仅能在真实项目中锤炼实战

能力，还可获得职业资格认证，从而在毕业后迅速适应

企业岗位要求，真正实现“毕业即上岗、上岗即胜任”，

为个人职业发展奠定扎实基础，也为企业输送高素质、

技能型的直播电商人才。

3.4竞赛驱动：激发学生创新能力

当前高职院校学生能够参加的赛项比较多，比如职

业院校技能大赛、“挑战杯”大学生创新创业竞赛、大

学生创新大赛等。为了提高直播营销人才培养质量，学

院需要整合各类赛事资源，将各类比赛的竞赛标准、要

求等融入到教学全过程中，将竞赛任务拆解成课程学习

任务，真正地实现课赛融通，进而达到“以赛促学、以
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赛促练、以赛促创”的目的。

通过竞赛倒逼学生整合知识重构模块的理论知识、

AI场景赋能模块的技术技能、企业实践模块的实战经

验，创新直播营销模式（如沉浸式直播、公益助农直播、

跨界联动直播）。在备赛、参赛过程中，培养学生的团

队协作能力、临场应变能力、问题解决能力和创新思维，

同时以竞赛奖项、优秀作品提升学生的求职竞争力，让

学生在竞争中明确自身短板、实现自我提升，实现技能

与素养的双重成长。

3.5职业规划：实现职业成长闭环

《直播营销》课程内容涉及学生职业成长全过程，

旨在引导学生完成从专业认知到职业定位的全面发展。

课程初期，教师可以通过企业宣讲、岗位说明会等方式，

帮助学生了解直播营销行业的岗位类型、能力要求和发

展前景，让学生明确自身的优劣势，初步确定职业发展

方向（比如主播、运营、选品等）；课程中期，学生需

要结合知识学习、AI场景、企业实践、竞赛经历等，

引导学生梳理自身技能短板，针对性地提升岗位能力与

职业素养，真正做到“学中做、做中学”；课程后期，

邀请优秀毕业生回校开展职业经验分享，讲解不同岗位

的职业发展规划技巧，引导学生结合自身的实践经历、

竞赛成果等，制定个性化的职业发展规划，确定自己的

短期发展目标与长期发展方向。同时，依托校企合作资

源，学院积极为学生争取实习、就业机会，助力学生将

所学知识转化为职业竞争力，推动学生从“校园学习者”

向“行业从业者”的顺利转变。

4结束语

人工智能技术的快速发展正在深刻重塑直播营销

行业的业态格局，也对《直播营销》课程人才培养提出

了全新要求与严峻挑战。当前课程教学中存在的知识体

系与行业岗位需求脱节、实践场景单一、实践教学环节

薄弱以及学生职业规划缺少长期方向等问题，已经难以

适配行业对“懂 AI、会直播、能转化”复合型人才的

迫切需求，因此，重构贴合行业发展、立足岗位需求、

凸显数智特色的教学模式势在必行。本文提出的“知识

重构+AI场景赋能+企业实践+竞赛驱动+职业规划”五

位一体教学模式，以学生为中心、以企业需求为导向，

紧扣 AI赋能人才培养的核心特点，通过模块化知识体

系对接岗位需求，借助数智化场景（引入数字人主播、

智能数据分析等 AI工具）强化实操技能，依托校企协

同夯实实战基础，以竞赛机制激发创新活力，用全程引

导完善职业规划，形成了“学、练、做、创、长”的闭

环培养体系，有效破解了传统教学模式的痛点难点，为

职业院校《直播营销》课程教学改革提供了清晰的思路

与可行的路径，为直播营销行业的持续健康发展注入源

源不断的人才动力，助力职业教育在数智化时代实现高

质量发展，实现人才培养、企业需求与行业发展的三方

共赢。

参考文献

[1]王景青.以网络营销与直播电商专业为例分析高职

院校直播电商课程体系[J].经济师,2025(11):277-27

8.

[2]梁传善.数字化背景下高校直播营销课程“三纵三

横”教学改革探索[J].现代职业教育,2025(25):157-1

60.

[3]戴莉红.“岗课赛证”深度融通背景下的高职直播

营销课程教学改革研究[J].老字号品牌营销,2025(1

5):194-196.

[4]吴德胜,朱若仪.呈现、触发、连接：盲盒直播营销

的情感动力[J].国际公关,2025(24):128-130.

[5]谷伟铭,周凯.教学模式改革视角下高职建筑识图

与构造课程教学策略研究[J].职业教育,2026(04):87

-90.

[6]彭璐,杜丽敬,吕盛祥.数智时代下《供应链管理》

课程实践教学模式探索[J].物流科技,2026(01):178-

180.

[7]石瑞丽,陈雅岚,杨帆.数智化背景下Python财务大

数据分析课程教学模式改革研究[J].社会视点,2026.

[8]张志华.课程思政教学改革的实践探索——以四川

文化传媒职业学院“短视频与直播营销”课程为例[J].

数字化传播,2025(04):74-77.

[9]沈朴远.政企校协同下，本土直播电商运营效能优

化模式研究——以“松盛园”品牌直播营销为例[J].

广东经济,2024(24):74-76.

[10]刘敏.教育数字化背景下职业院校“直播营销”在

线精品课程建设研究[J].职业,2024(18):80-83.

作者简介：朱莎莎（1990.04-），女，汉族，山东潍

坊人，硕士研究生，讲师，研究方向：职业教育。

本文为 2025 年度潍坊市产教融合重点课题“AI 赋能

《直播营销》课程建设与教学创新”（Wfcj202515）

成果。


	AI赋能《直播营销》课程教学模式创新探索朱莎莎

